BETRIEBSFUHRUNG

Offentliche Auftrage auch fiir
Kleinbetriebe

GAEB IM ELEKTROHANDWERK Die Teilnahme an GAEB-basierten offentlichen Ausschreibungen
bietet auch fir Kleinbetriebe im Elektrohandwerk eine interessante wirtschaftliche Perspektive.
Einmal getatigter Aufwand wird durch GAEB mehrfach nutzbar.
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VIELE KLEINBETRIEBE IM ELEKTROHANDWERK scheuen den Auf-
wand, Angebote fir die dffentliche Hand zu erarbeiten, da aus der
Erfahrung heraus ohnehin nur der billigste Anbieter zum Zuge kommt

MIT DER NUTZUNG DES GAEB-FORMATES reduziert sich der Auf-
wand flr ein abzugebendes Angebot erheblich und damit verbunden
wird auch der Ausfall bei Ablehnung Uberschaubarer

I( leinbetriebe im Elektrohandwerk sind
haufig mit der Frage konfrontiert, ob sie
sich an Ausschreibungen von 6ffentlichen
Auftraggebern beteiligen sollen. Die Meinun-
gen sind zweigeteilt. Die Gegner beklagen
einen enorm hohen Verwaltungsaufwand,
geringe Chancen einen interessanten Auftrag
zu erhalten (»Der Billigste bekommt sowieso
den Zuschlag!«) oder eine aufwendige Doku-
mentationspflicht zur Abrechnung von Bau-
stellen. Die Beflrworter schatzen den struk-
turierten Projektablauf, die finanzielle Plan-
barkeit, einen Gber Jahre gleichen Ansprech-
partner und eine hohe Wahrscheinlichkeit fir
Folgeauftrage.

Mit diesem Praxisbeitrag wollen wir Ihnen
einige Anregungen geben, den Verwaltungs-
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aufwand in der Angebots- und Abwicklungs-
phase von dffentlichen Ausschreibungen zu
optimieren.

Fast risikoloser Einsatz

Grundsatzlich gilt, Verwaltungsabldufe und
Dokumentationsnotwendigkeit sind in der
Zusammenarbeit mit 6ffentlichen Auftragge-
bern aufwendig, aber wiederholbar. Beson-
ders Kleinbetriebe im Elektrohandwerk miis-
sen vor Auftragserteilung in der Lage sein,
wirtschaftlich interessante Projekte zu identi-
fizieren. Die administrativen Anforderungen
sollten bekannt und eingespielt sein. Selten
hat ein abgelehntes Angebot ein Unterneh-
men in den Ruin gefuhrt!

Verwaltungsaufwand ldsst sich
reduzieren

Elektronischer Datenaustausch Gber GAEB ist
seit Jahren Standard im Baugewerbe. Der Bie-
ter (Elektrounternehmen) kann so eine Aus-
schreibung digital einlesen, an den GroBhand-
ler zum Auspreisen weitergeben und zur An-
gebotsabgabe an den Planer zuriickschicken.
Die GAEB-Schnittstelle von Ziemer bietet dar-
Uber hinaus die Besonderheit, eine komplette
Ausschreibung oder auch nur Teile davon wei-
terzuleiten (z.B. Titel fur Beleuchtung oder
Schaltschrank). Verfugt der Lieferanten ber
keine Moglichkeit Preisanfragen Uber GAEB
einzulesen, kann der Im- und Export sogar im
Excel-Format erfolgen. Ziel ist es, Papier zu
vermeiden und Arbeitszeit zu reduzieren.

Ein Angebot muss in der Tiefe auskalkuliert
sein, d.h. notwendige Zeiten missen objekt-
abhangig moglichst real geplant werden und
das mit Reserven fir Unvorhergesehenes.
Material und Kleinmaterial miissen angeboten
und Besonderheiten des Objektes (Alt-, Neu-
bau, Industrie) berlicksichtigt werden. Hier
kann ein Leistungskatalog unterstitzen. Pro-
fessionelle Leistungstexte, praxisbezogene
Zeiten und der komplette Materialbedarf wer-
den damit groBhandelsabhéngig bereitgestellt.
Eine langfristige Partnerschaft und haufige
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Definition von GAEB

Auch wenn der Begriff »GAEB« mittlerweile
fester Bestandteil des Baualltags ist, so weif3
doch kaum jemand, was sich hinter der Ab-
kiirzung wirklich verbirgt. Zum einen steht
GAEB fiir die gesamte Organisation und zum
anderen fir die Begrifflichkeit »Datenaus-
tausch nach GAEB«.

Die Arbeitsergebnisse des GAEB werden vom
DIN Deutsches Institut fir Normung e.V. her-
ausgegeben. Sie sind Voraussetzungen fir
die Ausschreibung, Vergabe und Abrechnung
von Bauleistungen (AVA).

Im GAEB sind aus allen wesentlichen Be-
reichen des Bauwesens Experten vertreten,
die in den jeweiligen Gremien und Fachar-
beitskreisen unentgeltlich ihr Fachwissen zur
allgemeinen Nutzanwendung zur Verfligung
stellen und so die Neutralitat und die Akzep-
tanz der Arbeitsergebnisse garantieren.

Durch die paritatische Besetzung aller Gremien
wird sichergestellt, dass fir alle eine tragbare,
abgewogene Regelung erreicht wird.

www.gaeb.de

Auftragsvergaben von offentlichen Auftragge-
bern bieten viele Vorteile. Gleiche Ausschrei-
bungstexte werden bei einer Angebotskalkula-
tion wie SCC-Control automatisch erkannt und
zugeordnet. Muss der Bieter seine Kalkulation
offenlegen (Urkalkulation), ist dies bereits per
Mausklick erledigt und muss nicht aufwendig
zusammengestellt und ausgewertet werden.
Abnahme der Gewerke und Dokumen-
tationsvoraussetzung zur Abrechnung kénnen
aufwendig sein. Hier unterstltzt eine automa-
tisierte AufmaBerstellung auch nach REB.
Vertraglich  festgelegte  Sicherheitsein-
behalte oder Gewahrleistungen kénnen hin-
terlegt werden und vereinfachen eine durch-
gangige und eindeutige Rechnungslegung.

Uberblick bei der
Projektabwicklung

Werden Auftrage Gber einen langeren Zeit-

raum abgewickelt, ist eine effiziente und zeit-

nahe Material- und Zeiterfassung von ent-

scheidender Bedeutung:

* Wie viele Stunden sind in das Projekt ge-
flossen?
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Welches Material ist bereits verbaut
worden?

Besteht die Notwendigkeit fir Nachtrage?
Welche Leitungen und Rohre sind verlegt?
s Wurde ein Abnahmetermin vereinbart?
Eine mobile Zeiterfassung vereinfacht eine
laufende Begleitkalkulation wesentlich. Der
Monteur schreibt auf der Baustelle, dort wo
Material verbaut und Zeit investiert wurde,
dann, wenn alle wichtigen Informationen
noch aktuell vorhanden sind.

Fazit

Eingespielte und effiziente Ablaufe in der Ab-
wicklung von Verwaltungs- und Dokumenta-
tionsanforderungen sind wichtige Vorausset-
zungen fur die Teilnahme an GAEB-basierten
offentlichen Ausschreibungen.
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